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Zrédto: 1. RetailMeNot w: https://hurtidetal.pl/article/art_id,40629-61/boze-narodzenie-oferta-must-have/

Tradycja bardzo silnie wptywa na decyzje zakupowe w okresie
przygotowan do $wigt Bozego Narodzenia.

Regionalne potrawy wigilijne, porzagdkowanie i przystrajanie domu, obdarowywanie prezentami
- na sprostanie tym potrzebom musi by¢ przygotowany Twoj sklep. Zwtaszcza,
ze budzet na $wigteczne zakupy (takze tradycyjnie) przekracza $rednig z pozostatych miesiecy.

Odstepstwem od tradycji jest czas rozpoczecia przygotowan. Zdecydowana wiekszos¢ klientéw
rozpoczyna zakupy juz w listopadzie. Warto zatem pamietac¢ o wczesniejszym zatowarowaniu
i przygotowaniu sklepu na ten okres.

Na ostatnie dni przedSwigtecznej goraczki klienci zostawiajg kupno artykutow swiezych.
Co roku zwieksza sie tez wolumen sprzedazy dan gotowych i pétproduktéw. Tempo zycia, ilos¢
obowigzkow, a czasem zwykty brak umiejetnosci powoduje, ze kupujacy coraz czesciej
je wybierajg. Zwtaszcza, gdy nawigzujg do tradycyjnych $wigtecznych smakow.

Sklepy matoformatowe w tym segmencie moga by¢ konkurencyjne [1].

Prezenty to tez wazna rzecz. Dobrze wyeksponowane propozycje ,zdejma z gtowy" problem
wyboru i pakowania. Pamietaj, ze w sklepach matoformatowych czesto tez sie je kupuje
na ostatnig chwile - gotowe propozycje warto umiesci¢ w gorgcych strefach.

Tradycja to tez emocje i klimat przed$wigtecznych zakupéw. W przyciggnieciu klientéw pomoga
atrakcyjne witryny, dobrze wyeksponowane promocje i tatwos¢ znalezienia produktow i cen
(brak cen czesto zniecheca kupujacych).

Muzyka ma takze wptyw na decyzje zakupowe. Emitujgc przyjemne melodie, wyrdznisz
dodatkowo swdj sklep. Pomysl tez o upominkach dla klientéw - maty gadzet czy cukierek
sprawi niespodzianke i wzmocni lojalnos¢.

Inne sugestie zwiekszenia zyskdw w tym tradycyjnie najbardziej rotujgcym okresie roku
znajdziesz w naszym Poradniku.




Zrédta: https:/feurocash.pl/ang/wiemwiecej/coraz-blizej-swieta-jak-zatowarowac-sklep-na-boze-narodzenie-apol-rek-lajkonik-pernod?contractor_id=0070000283

ALKOHOLE PREMIUM,

takze w zestawach
prezentowych

eurocash

Korzystaj z Wiem Wiecej,
aby mie¢ dostep

do najaktualniejszych tresci
prawnych oraz porad dla
wiascicieli sklepow!

WIEM WIECEJ

Najbardziej popularne artykuty
znajdziesz w aplikacji mobilnej
Cash&Carry.

SWIATECZNY
DROGOWSKAZ

Czy przeanalizowate$ paragony z poprzedniego roku i wiesz jakich produktéw klienci przed Swietami
poszukuja najbardziej? To wazna wskazéwka, uwzglednij jg przy sprawdzaniu kategorii produktow
na swojej liscie zakupowej. Czy masz na niej:

Z\ROZNE RODZA)E

PELNA SEKCJA WIEM WIECEJ
DOSTEPNA JEST NA
eurocash.pl online.

* Znajdz pomaranczowy
przycisk w menu gtéwnym
na eurocash.pl.

» Dane do logowania
na eurocash.pl sa takie same,
jak do eurocash.pl Cash&Carry.

« Jesli nie pamietasz danych
do logowania, skontaktuj sie

PRotTI0R: e e BOMBONIERKI, CZEKOLADY. Ll hn O

~ StODKIE FIGURKI
| SWIATECZNE CIASTKA,

czesto kupowane
na Swigteczne prezenty

WARZYWA | GRZYBY

Sg podstawa wielu
tradycyjnych dan

. wgoevJ
ARMAZERYINE _
ORAZ PRODUKTY WARTO PAMIETAC PRODUKTY, KTORE MOGA
60TOWE T oravaotowtiae o PRZYCIAGNAC NOWYCH KLIENTOW
zakupowa, dodaj do niej DGRJACYCH 0 ZDROWIE,
produkty w opakowaniach takie jak maka bezglutenowa, weganski
$wigtecznych oraz zestawy majonez czy nabiat bez laktozy BAKAUE, PRZYPRAWY
prezentowe. | DODATKI

Zrédta: https://eurocash.pl/ang/wiemwiecej/coraz-blizej-swieta-jak-zatowarowac-sklep-na-boze-narodzenie-apol-rek-lajkonik-pernod?contractor_id=0070000283
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Nasze Marki
PO(SKIE . ZBUDUJMY RAZEM NAJWIENSZE
P »
Coraz popularniejsze stajg sie gotowe wersje ® | SERBE SW| AT“.
tradycyjnych, Swigtecznych potraw. . ®
To doskonate rozwigzanie dla os6b, ktére cenig

| b4
polska kuchnie, ale brakuje im czasu na gotowanie S.:;L...
w Swigtecznym zgietku. _ e g P“Z'B“T“J sulep

PROSTY MECHANIZM

KUP ZESKANUJ WSPIERAJ
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PACZKE

SMAK!
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Marka Kuchnia Kachny oferuje tradycyjne produkty
wytwarzane przez polskich producentow,
z surowcow dostarczanych przez
polskich dostawcow.

i % WARTO PAMIETAC

Przy zatowarowaniu sklepu na $wieta,
pamiegtaj o ofercie produktow gotowych.
To kategoria zduzym potencjatem.

ERE

REJESTRUJAC
PARAGON

® SZPROT
POPULARNY g e

W SOSIE POMIDOROWYM
—

DLACZEGO WARTO WZIAG UDZIAL W AKCJI
WSPARGIE NEDIOWE SZLACHETNA PACZKA Z PUDLISZKI?

; k T Tm‘%m [ » Mozliwo$¢ pomagania w bardzo tatwy sposob
OrKka)® gt
Z MAKRELI 1.,

W SOSIE POMIDOROW M

* Budowanie trafiku w sklepie
* Budowanie zakupu bez promocji cenowej

« Wsparcie akcji, ktora taczy tych,
ktorzy potrzebujg pomocy z tymi, ktorzy chcg pomagaé

PAPRYKARZ

57¢ 'il-" ']-‘"—;Kl

= Zobowigzalismy sig do przekazania
200 000 PLN dia Szlachetnej Paczki

lorka):
~_ SLEDZIOWE r,.

Akcja trwa od 04.11 do 31.12.2024 r.
Szczegoty w regulaminie na www.smakpomagania.pl

= EC Maksymalna kwota wsparcia na rzecz Szlachetne| Paczki to 200 tys. 2totych.
. : Pamietaj aby zachowaé dowdd zakupu. Organizatorem akeji jest Hand Made Sp. z 0.0., ul. Czarnowiejska 55, 30-047 Krakdw.
Nasze Marki



Zrédta: 1. https://faktopedia.pl/557428
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' \ Produkty konserwowe to kategoria cieszaca N ‘ E
si¢ duzym zainteresowaniem w okresie

Swigteczno-noworocznym. : S SRS Y
R62norodnosé tych produktéw pozwala orazm?cej 0sob pre ’erUJt.e ie gweg?ns 3. mys. ] ,o rrlc . warto do listy zakupow
S dodac produkty, ktore nie s3 oczywiste w okresie Swigteczno-noworocznym,
na komplementarne przygotowanie wielu

potraw. Nadaja smaki dekoruja. asg poszukiwane przez te grupe klientow.

WARTO WIEDZIEC

necziy
%’_gi'ﬂ'd

Marka SLONECZNY OGROD posiada bogaty : , \ . Blrgedion Pasztety z czerwonej czy biate]
Wybor warzyw konserwowych w puszkach i stokach, BURACZKI o — I or.mcentratu n|<,e fasoli, z soczewicy lub ciecierzycy
przecier pomidorowy oraz koncentrat o, WIORKI ; . . moze zabraknqc 8
pomidorowy 30%. R = w éwigtecznej oraz innych warzyw to bogate
kuchni. zroédto roslinnego biatka i btonnika.

Sg popularne wsréd konsumentéw
wege i 0s6b dbajacych
o zbilansowana diete.

Warzywa konserwowe SEONECZNY OGROD s3 dodatkiem, ktéry sprawdza sie
do przygotowywania tradycyjnych satatek.

Sionecziy .
L ogrof f_ 4

BIALA

FORMEAW DAL

BONDUELLE

w branzy warzywnej, oferujacy wysokiej jakosci
warzywa w puszkach oraz mrozone.

Marka stawia na zdrowa, zréwnowazong diete,
taczac smak z wartosciami odzywczymi.

PRZEPIS NA ZAKUPY W NASZYM PORTFOLIO

1
kukurydza, groszek, ziemniaki, '
marchew, natka pietruszki, jajka, I
chrzanimajonez, sél i pieprz I

I
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Statystyczny Polak zjada rocznie
1,5 kg majonezu. Jest obecny w g na 10
polskich domach [1].

L
 Fam ias

znajduje sie wiele warzyw straczkowych, takich jak:

ktére sg bogatym zrédtem biatka, btonnika i mineratéw,
idealne do zdrowej, zbilansowanej diety.

[(lienci tradycyjnie przygotowujg
na Swigta klasyczng satatke jarzynowa.
Komponujac jej sktad, szukaja inspiracji !
wsrdd szerokiej gamy warzyw ' = CRENERS
konserwowych. ' STAWIAJ NA STRACZKI Z BONDUELLE, BO:

to 2 pod wzgledem wartosci (sesgment na rynku warzyw w puszkach)

od kilku lat ro$nie ich sprzedaz
wspieramy je w mediach (digital)

i sklepach (materiaty POS, konkursy konsumenckie)
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Zazwyczaj w ostatnich dniach

przed swietami. Klientom zalezy
/ na maksymalnej swiezosci

Mieszkancow Polski srednie roczne Przecigtna roczna
konsumuje ser wydatki na ser na osobe konsumpcja sera

tych produkté
ych produktéw [1] w Polsce

= U

W okresie Swiat, sylwestra i karnawatu, klienci
tradycyjnie siegaja po réznorodne wedliny,
zktoérych przygotowuja pomystowe przekaski.
W tym okresie, przy decyzjach zakupowych,
cena ustepuje miejsca jakosci produktu [1].
W czasie zakupéw w hurtowni nie przegap
okazji i zwrd¢ tez uwage na nowosci.

i @ WARTO PAMIETAC

Produkty marek wtasnych
sg dobrej jakosci i atrakcyjne cenowo.
Ponad 27 % klientéw deklaruje ten czynnik wyboru [2].

8  /rodta: 1. https://hurtidetal.pl/article/art_id, 40629-61/boze-narodzenie-oferta-must-have/

4 2 https://www.handelextra.pl/handel/detal/franczyza-sieci-inwestuja-w-marki-wlasne-274405
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DOSTEPNE WARIANTY

Chcac zapewnic¢ magiczne wspomnienia
i zadba¢ o zdrowie catej rodziny,

wyprobuj SmakoWita

. - E K

bogata w komplet witamin -
rozpuszczalnych w ttuszczach.
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Przepis na ten oraz wiele innych chlebéw

|dealma de S"wiateCZ(pUCh ka“atﬂek znajdziesz na smakowitychleb.pl S naturadobregosera.pl




Zrédto: Materiaty wtasne Eurocash

N IGH M KOMUNIKACJA
WLLRILLEY 7 KLIENTAMI

Jak tworzy¢ ciekawe i atrakcyjne, z punktu
widzenia klientéw, tresci na Facebooku?

Myslac ,post” masz jednag mysl — tadne zdjecie
oraz tekst. Facebook (FB) jednak daje o wiele
wiecej mozliwosci.

LINKPOST - to wpis, w tresci ktérego
jest zamieszczony link, ktdry prowadzi
do konkretnej witryny (twojego sklepu)
lub udostepnia artykuty czy promocje

= ||
sieci, z ktorg wspotpracujesz. Q
Przyktadowy wpis:
|
|
\

’ [Zdjecia wnetrza sklepu

i popularnych produktéw]

Twoj osiedlowy sklep z najlepszymi
promocjami czeka na Ciebie! \;

] Kosmetyki, przekaski, napoje i wiele
wiecej — to wszystko masz dostownie
pod reka! }.

Znajdziesz nas tutaj: [Adres sklepu]
Ztap promocje, zanim inni je zgarna! %’

CALERIA - to dobre miejsce do pokazania
duzej ilosci zdjec lub informacji o promocjii
Z opisem.

FILMY - VIDEO - tu mozesz umiesci¢
krotki filmik z telefonu, pokazujacy towar

na potkach, z zaproszeniem na promocje lub
Z zainscenizowana zabawna sytuacja.

POLACZ SWOJA WITRYNE FIRMOWA Z FB

000
o e’

JAK ATRAKCYJINIE PREZENTOWAC
OFERTE SWOJEGO SKLEPU?

Strona na Facebooku bedzie Twoja
wizytowka i ma przyciggac klientow.
Pamietaj o estetyce, ktdrg cenig
uzytkownicy mediéw
spotecznosciowych.

WARTO WIEDZIEC

Co zrobic, jesli wykonane zdjecia

czy filmiki wymagaja poprawy?
Canva to bezptatne, dostepne
w internecie narzedzie do edycji
zdje¢. Mozesz poprawi¢ ostros¢,
kolory, czy przycia¢ zdjecie,
a na YouTube nie brakuje instrukcji
z jego korzystania.

U, _J

JAK MOWIC DO KLIENTOW,
BY NAS SLUCHALI?

Zastanow sig, jakie sg Twoje ulubione strony
na Facebooku — co w nich lubisz, a co Cie
zniecheca.

Wiele firm, ktore prowadza fanpage, decyduje
sie na luzny styl komunikagji.

Jesli sklep odwiedzaja gtdwnie osoby mitode,
mozesz wtasnie tak sie z nimi komunikowac.

Jesli wiekszosc¢ klientéw sklepu, to osoby
starsze, zadbaj, by komunikowac sie w bardziej
powazny i zrozumiaty sposdb. Najwazniejsze
jest prowadzenie statego dialogu z klientami.

WARTO WIEDZIEC

Dzieki stronie na FB
masz mozliwos¢ biezgcej
rozmowy z klientami
i badania ich potrzeb zza
monitora komputera czy
ekranu smartfona.

W e
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WYBORY
KUENTOW

Marki wtasne w Polsce notujg wysoki
wzrost sprzedazy. Ich warto$¢ w 2023 .
przekroczyta 50 mld zti wzrosta 0 19% rdr.
W nadchodzacym 2025rr. przewiduje sie
dalszy poziom wzrostu do 25% [1]. Marki
Grupy Eurocash sa w Scistej czotéwce - ich
wolumen wynosi juz 604 produkty [2].

Paczka
NA WOLNYM WYBIEGU | :

_

M PAN PACK

DO PIECZENIA

Zrédta: 1. Raport ,Behaviour Change” opracowany przez Consumer Panel Services GfK w:https://www.handelextra.pl/handel/detal/franczyza-sieci-inwestuja-w-marki-wlasne-274405

2. https://www.pb.pl/rynek-marek-wlasnych-w-polskiej-branzy-dobr-szybkozbywalnych-warty-48-mld-z1-1199374

MLEKOVITA Jedna z najlepiej rozpoznawalnych
polskich marek, juz od ponad 90 lat cieszy sie
zaufaniem klientow | wyznacza standardy na

rynku, proponujjc najwyzsze) jakosci produkty

mieczarskie - to najwiekszy wybor nabiatu

Nasze Marki

MAKA PSZENNA

WROCEAWSKA

typ 500

R
e T

WARTO WIEDZIEC

Przy podejmowaniu decyzji
zakupowych najwyzszy odsetek
(55%) klientéw polega na poleceniu
produktow przez przyjaciot
| cztonkéw rodziny. Drugg co do
waznosci (46%) jest przyciagajaca
uwage sklepowa witryna
i ekspozycja [1].

Zrédta: 1. https://hurtidetal.pl/article/art_id,40629-61/boze-narodzenie-oferta-must-have/




Wspolne przygotowywanie $wigtecznych
pierniczkow to bajkowa zabawa dla catej rodziny.
Wczesniej przygotuj game produktéw do pieczenia
- koniecznie mix do ciasta na pierniczkiorazich
dekoracji, np. kolorowe pisaki.

(2

na sklepowej pétce powinna byé szczegélnie

monitorowana i na biezgco uzupetniana.
Klienci w tym czasie czesciej wybierajg
wieksze opakowania.

Na codzienng rutyne chrupania
zdrowych przekasek naktada sie
apetyt na swiagteczne takocie.
Ryby, miesa, kompoty, ciasta
i desery - bez dodatku bakalii nie maja
smaku i Swigtecznego charakteru.
To jedna z najwazniejszych kategorii
w tym okresie sprzedazy.

Jh '%mmo PAMIETAC
WA R Przed swietami, kategoria bakalii

Dr. Oetker to od ponad 120 lat synonim pieczenia
i gotowania, w oparciu o produkty najwyzszej

Wérdd nowoécei Dr. Oetker znajduje jakosci. Przygotowanie i dekorowanie ciasta
i deseréw daje ogromna radosc.

sie Pisak Brokatowy Czerwony
z drobinkami ztotego, jadalnego
brokatu. Przygotowujgc ekspozycje
w swoim sklepie, zwr6¢ dodatkowo
uwage na ten produkt.

Zrédta: 1. https://www.ex-p.pl/2023/11/17/rynek-bakalii-rosnie-w-dwucyfrowym-tempie-sprzyja-mu-trend-zdrowego-stylu-zycia/

\KADELIO < N | Poo
| Q 58 , &> >

Zgrana gaczka

W kazdym kartoniku znajduje sie
1 foremka z zimowej kolekc;ji Dr. Oetker.

Serie Shrek oraz
Koci domek Gabi to mix
posypek w bajkowych
kolorach.

BAKADELIO BAKADELIO

. ' NA
SLwki /- B ooz [ J 1unsNA |
SUSZONE. @ SULTANSKE | SUSZON \a
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Zrédha: https:/feurocash.pl/ang/wiemwiecej/coraz-blizej-swieta-jak-zatowarowac-sklep-na-boze-narodzenie-apol-rek-lajkonik-pernod?contractor_id

eurocash

RADY DLA CIEBIE

WIEM WIECEJ

Przygotowania do swiat w sklepie PROMOCIE - w dobie inflacji promocje
to nie tylko odpowiedni asortyment, Przyciagaja klientow jak magnes. Atrakcyjne
ale takze dbato$é o detale, ktére oferty moga by¢ decydujacym czynnikiem

p - L W wyborze miejsca zakupu.
przyciggna uwage klientow. Y ! P

Badania pokazuja, ze az 85% konsumentow

jest gotowych zmieni¢ swoje plany zakupowe
ATRAKCYJNA WITRYNA - witryna pod wptywem promocyjnych ofert.
sklepu to pierwsze, co widzi klient, dlatego

warto zadbacd, aby byta wyjatkowa. Najlepigj
sprawdza sie dekoracje tematyczne, takie / /
jak ozdobne bombki czy swigteczne lampki.
Warto wstawic¢ kosze prezentowe i produkty
PROMOCIJA

na upominki.
-

-
e

o omomom

WARTO WIEDZIEC

ATRAKCYINY WABIK - darmowe
upominki czy gorace napoje moga byc¢
skutecznym sposobem na zachecenie
klientoéw do wejscia do sklepu.

Dobrze przygotowany sklep
na $wieta to tez przygotowany
personel i odpowiednia

atmosfera, ktéra sprawi, Informacja o takim wabiku powinna by¢
widoczna — potykacz przed wejsciem, plakat
W witrynie czy informacja na drzwiach moga
zwiekszyc¢ liczbe odwiedzajacych.

ze klienci chetnie wréca
na zakupy.

PIErNIKI1

W CZexoLapzie
miecznel

,,,,,,,

- Nasze Marki ¥«
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Zbliza sie zimowy czas i duzo
okazji do spotkan z rodzing oraz
obdarowywania si¢ prezentami.

W okresie zimowym konsumenci czesciej siegaja,
po wyroby czekoladowe, takie jak czekolada,
Ptasie Mleczko® czy praliny. Czesciej piekg
czekoladowe ciasta, np. brownie, ktére mozna
przygotowad, uzywajac czekolady mlecznej
klasycznej E.Wedel oraz gorzkiej klasycznej 64%
E.Wedel.

E.Wedel jest druga najwieksza marka

w okresie Swiat Bozego Narodzenia

w ujeciu catego rynku! Jest to doskonata
okazja, aby wzbogacié swéj asortyment
o atrakcyjne stodkosci.

Ptasie Mleczko® jest liderem w kategorii pralin,
a sama marka jest bardzo silna w $wiadomosci

konsumentéw. Juz od wielu lat konsumenci chetnie

wybierajg Ptasie Mleczko®, aby obdarowac kogos
bliskiego, dlatego warto w swojej ofercie mie¢
szerokie portfolio tego produktu.

a“

NA WYJATKOWE
OKAZJE
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221 1411
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WIGILIA DZIEN BABCI  DZIEN DZIADKA  WALENTYNKI
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4. https;//biznes.interia.pl/firma/news-muzyka-bez-oplat-zaiks-skad-wziac-darmowe-piosenki-do-lokalu,nld 7050457#google_vignette

3. https://sip.lex.pl/akty-prawne/dzu-dziennik-ustaw/prawo-autorskie-i-prawa-pokrewne-16795787/art-79

Zrédta: 1. 2. https://muzykadlabiznesu.pl/te-dane-mowia-prawde-o-muzyce-w-sklepach/

I \U Z y KA JAK TEMPO MUZYKI WPLYWA
NA ZACHOWANIA KLIENTOW?
ws PO “AGA RANKIEM, kiedy klienci s3 w biegu, WARTO WlEDZlEé

warto zastosowac nieco szybsze

melodie, aby utatwi¢ im szybkie zakupy. § .
Nie emituj w kétko zbyt mate;
WIECZOREM, gdy klienci s bardziej liczby tych samych utworow.
zrelaksowani, spokojne dzwieki C : e
zas playlisty powinien

przebywania w sklepie i podniesé by¢ dtuzszy niz czas
sprzedaz nawet o 12%! [2]. przecietnych zakupow.

We wspo6tczesnym marketingu muzyka
jest jednym z narzedzi do ksztattowania

atmosfery zakupéw. Muzyka nie tylko ,tagodzi CO KLIENCI SADZA O MUZYCE
obyczaje”, ale rowniez buduje pozytywne W SKLEPIE?
doswiadczenia zakupowe. Wtasciciele
sklepéw moga skutecznie jg wykorzystaé
W swojej przestrzeni sklepowe;j.

GDZIE SZUKAC MUZYKI,
KTORA MOZNA EMITOWAC

: o W SKLEPIE?
Az 84,5% klientow zwraca uwage

na dzwieki w miejscach sprzedazy. W Polsce istnieje szereg organizacji,

od ktérych mozna otrzyma¢ ptatna

miesiecznie licencje na muzyke réznych

to wazny element wptywajacy .‘ wykonawcéw. Istnieje tez mozliwosé

na poprawe nastroju w przestrzeni = przygotowania witasnej Playlisty, np.

handlowej [1]. LAl zaktadajac kanat na YouTube i stosujgc
sie do zasad, ktére tam obowigzujg

Odpowiednio dobrane melodie, moga (licencja Creative Commons) [4].

wptywac na postrzeganie cen przez

80% klientow stwierdza, ze muzyka

klientow. Przyjemna atmosfera moze

W o oo

powodowac, ze koszty zakupow
wydadza sie bardziej akceptowalne.

Za nielegalne odtwarzanie
muzyki w lokalu, wg art. 79
Ustawy o prawie autorskim

i prawach pokrewnych, grozi
grzywna lub utrata wolnosci
do lat trzech [3].
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KAWA ZIARNISTA PALONA B sy
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A Cafe
KAWA PALONA ZAPACH
MIELONA b

Napoje kawowe %27 konsumenci == BLENDED COFFEE BE#
wybieraja nie tylko na wyjazdy. INTENSYWNGS :

Jest to dla nich przede wszystkim kawa i i . ' e N BHAVWA PALONA

idealna do zabrania ze soba do pracy.

pracujace zawodowo w wieku 25-44 lat.

<. NA SPOTKANIE

@ DO PRACY
S NAWYCIECZKE
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Magiczna Kraina,
to syropy znakomicie
komponujace sie
z herbatg, z dodatkiem
cytryny. Sa tez

. . : Imopo SMAKU
niezastapione jako * WISNIOWYM
dodatki smakowe, .
do sylwestrowych

drinkéw.

Herbatka ziofows
ekspresowa

MAGICZNY

AOGROD
O Dzlka roza

7 Aty

Zrédita: 1. https://www.portalspozywczy.pl/napoje/wiadomosci/polacy-kochaja-herbate-az-80-proc-pije-ja-codziennie-lub-kilka-razy-dziennie, 173317 html

2 https://hurtidetal.pl/article/art_id,6728-128/swiateczna-kawa-i-herbata/

Maciczny

OGR OD
A
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_OGR
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80% Polako6w pije codziennie herbate.
To oznacza, ze na 10sobe rocznie przypada

ok. 1kg tego produktu [1].

W okresie zimowym, a szczegélnie przed
Swietami Bozego Narodzenia, znaczacym
wzrostem sprzedazy, ciesz3 si¢ herbaty

zielone oraz owocowe [2].

Zima to doskonaty czas
na herbate z miodem i cytryna.
Ustaw w sklepie czasowg
ekspozycje tych produktow.

Magiczny Ogréd znaczaco
wzbogaci oferte
poszukiwanych herbat

%q

smakowych w twoim sklepie.

POSTAW
NA

WARTO WIEDZIEC

Wedtug badan, w sklepach
matoformatowych, klienci
najchetniej kupujg napoje
bezalkoholowe, jest to ok. 45%
wartosci sprzedazy. 11% badanych
deklaruje picie soku codziennie,
a1nas50sob, 2 razy w tygodniu [1].

[Batama

N POMIDOR
SO0K

e =t Qﬁ "

Nasze Marki

Orzezwiajgcy smak sokéw konsumenci
doceniajg takze zima. Zatowaruj swoj sklep
wroézne smaki. Dzigki temu, zapewnisz swoim

klientom kompletne zaopatrzenie Swigteczne.

B MULTIWITAMINA

SOK 100 % NEKTAR
oy | @
e &) e @ f

Bafiama

|CZERWONA | CZARNA PORZECZKA
NEKTAR

s
e &

EC

rédta: Lhttps://wiadomoscispozywcze. pl/artykuly/13824/rynek-napojow-bezalkoholowych-w-polsce-sprzedaz-i-trendy/
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*RWS — Referencyjna wartosc spozycia dla przecietnej osoby dorostej (8400 kJ / 2000 keal). Dla przecietnej osoby dorostej: 4 porcje (1)
pokrywaja 75% dziennej RWS witamin B3, BS, B6 oraz magnezu i cynku. Nie nalezy przekraczac dziennej RWS. Indywidualne
zapotrzebowanie na sktadniki odzywcze moze sie rznic w zaleznosci od wieku, ptci i stanu fizjologicznego.
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DLACZEGO WARTO Loy
KUPOWAC MALE PACZKI

Wysoka czestotliwosé Potencjat wzrostu Male paczki jako
spozywania przekasek spozycia stonych mozliwos¢ zwiekszenia
w ciggu dnia w Polsce. przekasek w ciagu sprzedazy kategorii
dnia. stonych przekasek.
Nasze Marki
SLODYCZE NAPOJE ALKOHOL PIWO
} I | H
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Strefy przykasowe sa kluczowe ' *
t‘é do sprzedazy matych opakowan, SN
A/ poniewaz klienci w tym miejscu i

o 4 4 (W [ kupuja pod wptywem impulsu. iy
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Wzmochnij czytelnos¢ oferty alkoholi.
N ‘ E l YL K Warto przygotowac¢ dodatkowe ekspozytory,
takie jak: displaye, wobblery

przy p6tkach - na wysokosci wzroku klientow.
Podobnie w okresie miedzy Swietami
asylwestrem - koniecznie zadbaj tez
o ekspozycje napoi z bgbelkami.

WARTO WIEDZIEC

— T e
Waznym elementem

', Swigtecznej pétki z alkoholem
- v N $q zestawy prezentowe,
~E) WARTO PAMIETAC by 2wWr6¢ uwage klientow
\ TN W na takie produkty i A7Nii
Sezon na sprzedaz grzanych je informzc' y ,\; Wyréznij
win trwa do korica zimy. J3. np. NAJLEPSZE

Po swietach nie rezygnuj z tego i _ NA PREZENT!
asortymentu na pétkach.
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Intensywny kolor z zéttym
odcieniem. aromat zielonych
jabtek, cytruséw i przyjemnych
nut kory debu.

Wino bardzo dobrze
komponuje sie z satatkami,
wedzonymi rybami oraz
biatym migsem.

Wspaniaty rubinowo czerwony
kolor. aromat to mieszanka
przypraw, czerwonych jagéd

i lekkiego posmaku garbowanej
skory. Smak zdecydowany

i wyrazisty.

Wino éwietnie komponuje
sie z dzika kaczka i pieczonym
migsem.

Delikatny kolor tososiowy z lekkim
rézowym odcieniem. Aromaty wanilii
i owocow cytrusowych. smak jest
zréwnowazony, delikatny, z
owocowymi aromatami, przyjemna
Swiezoscig i zapadajacym w pamiec
finiszem.

Wino doskonale komponuje sie
ze Swiezymi satatkami, owocami,

temperatura spozycia: . - Swiezymi serami, rybami morskimi
120-140 C. temperatura spozycia: i oraz owocowymi deserami.
18°-20°C. )
Ta X 3 ’ temperatura podawania:

14°-16° c.
“HEVAL ¢
o

WATARINAA

KATARZYNA a ; VIF SELECTION

; :
cdtale | e T

i Tl
URODZINY :

KROLA

SPrimitivo Grzaniec Wioski
toiwyjatkowa kompozycja
<" 1aczaca hogate, wioskie-wino
Primitivo z g__mmatycznymi
przyprawami. _

o Tliilea In’F""y wyh'o’r na chwile
%‘g : relaksu i przyjemnosci
W chiudne dni.

y
PRIMITIVO '..ts
RIANIEC WOSH *

» Yahollz= N
B V g | .Buﬁﬂus | BRMARSEA

POZNA) NOWY e B
WYMIAR RTD! | BULGARIUS -

VEIIIII ' = YABOLL- na hazie
. = cydru. Odpowiedz na nude w kategorii

cydrow i napojow typu RTD



WERSJA
KLASYCZNA

»y
Aromatyczne
potaczenie
wina z przyprawami

SLIWKA korzennymi.
W CZEKOLADZIE

&
Idealny balans ;
stodyczy, zamkniety
w butelce.
r R rzaruec
wrezarneec unowy

pcunowy F o
) s-u.m:‘é‘_‘;éimdzfe 1 %{ e
Przygotuj sie na zimowy sezon
Z rozgrzewajgcym zyski
HITEM SPRZEDAZY
Faktorii Win!*

klasyczny

*Na podstawie ilosciowych danych sprzedazowych Eurocash S.A. . . . .
za okres 10-12.2023, najlepiej sprzedajgca sie marka Faktorii Win. PU odeW|edZ|aIn|e.




Wznies

0ld Thilisi

Toast

gruzinskim
winem!

OLD TBILISI
ALAZANI

biate, potstodkie
2980

suszonych owocéw
i z6ttej sliwki

delikatny aromat stodkich

idealne do seréw

01d Thilisi

OLD TBILISI
RKATSITELI

biate, wytrawne
®#000
intensywne nuty cytrusow,

brzoskwin i owocoéw
tropikalnych

idealne do ryb

01d Thilisi

0ld Thilisi

01d Thilisi

Pij odpowiedzialnie.
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MICKIEWICZ

MICKIEWICZ

_IASTKA IF WOOKA PREMIUM ' I o - :

“ i..
B 'Lis{ Stklanke wypetnij lodem.

¢ Dodaj cwiartke limonki.
- '7-',.0!:" WIeJ

. ! 5 = _ i uzupetnij gazowanym napojem cytrynowym.
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Wiecej na: www.wise-drinking.com #8855
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SZKOCKe WHISKY, KlOre] .ur.;n_;l eid|
odbywasieiwibeczkachipolb ot BONIEYDHEIS
TEdZIBRICZamt J”Mnu,dm N

blendedioiwyczlwalnycninutach
EVtriSOWiiStsZon YENTOWOCOW

WaTilii

ESTVInAR

Dewurs

Biesgen Scomcn Whissy

125

pijedpowiedzialnie pl

Clan Campbell - tradycyjna, szkocka whisky, ktdra
szkocklch kIanow The Clan Campbell To WhISky Wytwa

arszych i najstynniejszych
tradycja z najlepszych whisky
ch beczkach po Bourbonie.

Whisky Clan Campbell ma dellkatnle bursztynowg barwe, stodki'zapach wanilii,
suszonych owocdw i miodu oraz dymne wykoniczenie. Sktadniki whisky Clan Campbell
pochodzg z gérzystego regionu Szkocji - Highlands, skad pochodzi klan Campbell.

Butelke whisky ozdabiajg charakterystyczne dla klanu Campbell symbole podkreslajace
dziedzictwo i szkockie karzenie marki. Gérna czg$¢ etykiety ozdabia herb klanu Campbell,
aw jej Srodkowej czesci znajduje sie typowy dla regionu Highlands gdrzysty krajobraz.

WELCOME TO THE CLAN

EC
Nasze Marki
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Zrédta: 1. https://paypo.pl/blog/badanie-paypo-jakie-prezenty
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P R EZ ( N TY Kosmetyki s jednym z najpopularniejszych
] wybordw na swigteczne prezenty. Az 67% Polakow

. D siega po nie, uznajac je za eleganckii praktyczny
: upominek. Gotowe zestawy prezentowe

7ZMYStOW ™

& L
A ) . HARMONY
ﬁiﬁ" CTHRY BLISS

i

[

: % WARTO PAMIETAC

Okoto 30% Polakéw wydaje
na prezent Swigteczny

od 250-500 zt [1].
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! Ponad 60% konsumentow

twierdzi, ze kupowanie
— upominkow sprawia

im przyjemnosé [1].
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WAZNE

+
Materiaty pirotechniczne nalezy przechowywac
i sprzedawac z zachowaniem szczegblnych
érodkow ostroznosci. Wymagania te
sg szczegotowo okreslone w rozporzadzeniu
' i ’ z dnia g listopada 2003 . w sprawie bezpieczenstwa
Hurtownie Eurocash Cash&Carry wychodzac naprzeciw trendom + A9 ‘ !
. . ' iadaj jej i 3 i iei i higieny pracy przy produkgji, transporcie
i oczeklwar.nom rerk.u. p.OSIadaj?’W swojej ofercie .zarowno naj.popularnlejsze ewnatrmakiadowymrazobrod rtw
fajerwerki, jaki (nowo$¢é!) produkty przyjazne dla zwierzat. apuchomyehwiym e —
Przygotowujac liste zakupowg pamietaj takze o nich!

(Dz. U.Nr163, poz. 1577). oraz w przepisach
o ochronie przeciwpozarowej [1].

+

+ sgc +

+ e
oo ‘
W ZGODZIE Z NATURA '
L. - z . . AAppAA
Kolekcja cichych fajerwerkéw wychodzi naprzeciw oczekiwaniom CONTRAST PPpp E P
klientow, ktérzy doceniajg troske o stres zwierzat. Fajerwerki ‘ \ 4 X \" ‘ﬁ h '5 h A h
zréznorodnymi efektami wizualnymi wyzwola emocje, bedac s A _ﬁ x e l:':”il.il -
jednoczesnie przyjazne otoczeniu. = ' i B i | %
f'___.f 4’ e \F_l 1 '
i O e e e e \ ‘
APLAUZ |
Do e annnnn +

AR YYYYYY
Eh - TN
2%z dddddd
8w\ YUY vYvy
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.lg'! |I“-';f.lI / (1

Podczas sprzedazy fajerwerkéw mozna [ \ ;
zwroci¢ uwage klientdw na zasady - - =

dotyczace bezpieczenstwa obstugi
sztucznych ogni. Firma Piromax
przygotowata kampanie dotyczaca
bezpieczenstwa, ktdra mozesz
poleci¢ nabywcom:
https://bezpiecznestrzelanie.pl/

Zrédta: Lhttps://www.gov.pl> attachment




2. https://www.portalspozywczy.pl/technologie/wiadomosci/ile-polacy-wydadza-na-sylwestra-quot-nie-wszyscy-moga-sobie-pozwolic-na-zabawe-quot,243530.html

rodta: Lhttps://businessinsider.com.pl/twoje-pieniadze/dekoracje-swiateczne-ile-w-tym-roku-nas-kosztuja/5flrkvx
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Qrpex
Marka Aspex od ponad 30 lat oferuje produkty
uswietniajgce celebrowanie roznego N
rodzaju swiat oraz innych

POLYSK

Koniec roku to czas wzmozonych zakupow,
takze z asortymentu chemii gospodarcze;j.
Aby usprawni¢ klientom wyboér w tej kategorii,
ustaw produkty na potce komplementarnie
- np. reczniki papierowe w poblizu

DOBNY
0 ‘Z(wzmv |

Okres $wiat Bozego Narodzeniai Sylwestrato czas,
w ktérym ponad 90% Polakéw ustraja swoje domy. Dobrze
wyeksponowane dekoracje Swigteczne, tworza atmosfere
sklepu, zachecajac jednoczesnie do ich zakupéw [1].

ptynudo czyszczenia i mycia szyb.

Prawie 90% Polakéw
wybiera Swietowanie
Sylwestra w domu.
To staty trend
ostatnich lat [2].

i % WARTO WIEDZIEC

W okresie przedswigtecznym reczniki
papierowe maja wiele zastosowan.

WARTO WIEDZEC

Wiekszo$¢ Polakow dekoruje

. Rozwaz ekspozycje na szczycie regatu.
swoje domy w pierwszych _ - >
dwoch tygodniach grudnia, ~&) WARTO PAMIETAC
kupujac co roku nowe Zima to tez czas przeziebien, kiedy
dekoracje. chusteczki stajg si¢ artykutem M EGA RO LKA

pierwszej potrzeby.

Jak skutecznie sprzedawaé
dekoracje Swigteczne?
« czytelnie oznakuj produkty na pé6tce

- utrzymuj porzadek w ekspozyciji

« promuj produkty w swoich mediach
spotecznosciowych

Re T
&Cznik papierowy




DRODZY KLIENCI!

Swieta Bozego Narodzenia to nie lada okazja,

zeby zyczy¢ Wam wszystkiego, co najlepsze!

Mndstwa radosci, spokoju, rodzinnego ciepta
i... najlepszych ofert kazdego dnia.

Dziekujemy, ze jestescie znami — oby nadchodzacy rok byt
peten sukcesdw i udanych zakupow w naszych hurtowniach!
Niech Wasze biznesy sie rozwijaja.

Wesotych Swiat
. i oRazji, ze HO HO w Nowym Rokul!

< !edspét Eurocash Cash&Carry
o' P iEur®cash Dystrybucja
o

Qe



