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Wielkanoc jest przez wiekszo$¢ Polakow obchodzona rodzinnie,

a zakupy w tym okresie skupiajg si¢ tradycyjnie na produktach spozywczych.
Prawie potowa kupujacych jest sktonna zwigkszy¢ na nie swoje wydatki [1].

Do najwazniejszych kryteriow wyboru nalezg dobra jako$¢ i atrakcyjna cena, ktdrg trzeba
odpowiednio wyeksponowac. Dlatego, oprocz dobrego zatowarowania, warto stosowacé
na najpopularniejsze produkty promocje, np. jednodniowe lub rabatowanie kolejnego produktu.

Najwiekszg sprzedaz notujg jajka, lecz to biata kietbasa najlepiej rotuje
w tym okresie - nawet kilkukrotnie wyzej od $redniej rocznej[2]. Takze na inne wedliny
dobrej jakosci, kupujacy sg sktonni przeznaczy¢ wiekszy budzet.
W gronie produktéw, nabywanych w sklepach matopowierzchniowych,
najwieksza popularnoscia ciesza sie majonezichrzan [2].
W asortymencie nabiatowym, poszukiwany jest zwtaszcza twardg na sernik.
Coraz wiecej klientdw wybiera produkty bez laktozy,
glutenu lub wege - ich dobra ekspozycja przyciggnie nowych kupujgcych.

Nie wszyscy majg czas na dtugie przygotowania, wiec oferta produktow
gotowych lub potgotowych z pewnoscig zostanie doceniona. Warto zadbac
0 warzywa, owoce i napoje, zwtaszcza ze Swieta w tym roku moga by¢ ciepte.
Artykuty marki wtasnej, dzieki dobrej jakosci i atrakcyjnej cenie,
umozliwig wszystkim klientom Swietowanie niezaleznie od budzetu.

Swigteczny wystréj zacheca do zakupéw. Tworzg go czekoladowe zajgczki,
kurczaczki i jajeczka oraz dekoracje stotowe czy $wieze bukiety kwiatéw do ustrojenia domu.
Takze w tym asortymencie warto wprowadzi¢ promocje, zwtaszcza ze sg to produkty o krotkim
okresie atrakcyjnosci. Wiecej inspiracji handlowych znajdziesz w Poradniku.

[1] https://www.handelextra.pl/handel/detal/badania-analizy-konsumenci-rozwaznie-podchodza-do-swiatecznych-wydatkow-272628

[2] https://www.handelextra.pl/handel/tylkounas/analiza-he-wielkanocny-koszyk-zakupowy-272405

Zapraszamy do lektury!
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Planuj
zakupy

LLL<<-

W okresie przedswigtecznym
mozna sie spodziewac dwu

i trzycyfrowych wzrostéw
sprzedazy m.in. miesnych kategorii.
Wedtug ubiegtorocznych badan,

az 712% respondentow kupi jajka,
63% wedline, 62% majonez lub inny
sos zimny, 58% biatg kietbase,

41% zurek (gotowy lub w proszku),

a 24% produkty konserwowe [1].

Zaplanuj wczes$niej liste zakupowa
dla swojego sklepu i skorzystaj

z promocyjnych ofert swojej
hurtowni.

JAJA

Symbol Wielkanocy
i sktadnik wielu potraw.

MIESA | WEDLINY
Do ich jakosci kupujacy
przyktadajg szczegdlng wage.

CIASTA

Chetnie kupowane w formie
gotowej lub pieczone w domu,
wedtug sprawdzonych
przepisow.

DIPY

Nadaja smak
Wielkanocnym
sniadaniom.

LISTA ZAKUPOW

Warzywa $wieze i konserwowe, jaja,
nabiat, maka, dodatki do pieczenia i bakalie,
stodycze i wyroby czekoladowe w tym figurki
Swigteczne, miesa, szynka, kietbasa, pasztet,
musztarda, chrzan, ketchup, majonez,
przyprawy, cukier. Kawa, herbata takze
w zestawach prezentowych. Soki w wiekszych
opakowaniach, woda, dekoracje Swigteczne.
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[1] Panel badawczy Ariadna w: https://www.handelextra.pl/handel/tylkounas/analiza-he-wielkanocny-koszyk-zakupowy-272405
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TERMINAL PLATNICZY

Klucz do wiekszych zyskow
i zadowolenia klientow!

W dzisiejszych czasach coraz wiecej

os6b wybiera platnosci bezgotéwkowe.
Klienci cenig sobie wygode i szybkosé
transakgji, a brak terminala moze sprawigc,
Ze pd6jda na zakupy do konkurenciji. Nie
boéj sie zmian - terminal to inwestycja,
ktora sie optaca! Skorzystaj z dostepnych
programow wsparcia i daj swoim klientom
to, czego oczekuja.

KORZYQC’II Z WDROiFNIA
PLATNOSCI BEZGOTOWKOWYCH
Nowoczesny wizerunek
Wygoda klientéw

Szybsza obstuga

Mozliwos$¢ dotarcia do dodatkowej
grupy klientéow

Bezpieczenstwo

Wieksze obroty

DOD DDDD

Dodatkowe zrédto zarobku

WARTO WIEDZIEC!

Z roku na rok popularnosc
ptatnosci bezgotowkowych
rosnie, czesto powodujac, ze
klienci wydaja wiecej niz gdyby
ptacili gotowka

Korzystaj z Wiem Wiecej, aby mie¢ dostep
do najaktualniejszych tresci prawnych oraz
porad dla wiascicieli sklepow!

Najbardziej popularne artykuty znajdziesz
w aplikacji mobilnej Cash&Carry.

PELNA SEKCJA WIEM WIECEJ
DOSTEPNA JEST NA eurocash.pl online

¢ Znajdz pomaranczowy przycisk w menu
gtéwnym na eurocash.pl

* Dane do logowania na eurocash.pl s3 takie
same, jak do eurocash.pl Cash&Carry.

« Jesli nie pamietasz danych do logowania,

skontaktuj sie z Kierownikiem hurtowni lub

Przedstawicielemm Handlowym.

JAK wmgoivc’: PLATNOSCI
BEZGOTOWKOWE

w sklepie matoformatowym?

Wprowadzenie ptatnosci bezgotéwkowych to krok, ktéry
moze zwiekszy¢ sprzedaz i poprawi¢ komfort zakupéw dla
klientéw. Proces ten mozna podzieli¢ na kilka etapow:

1.

2.

3.

4-

5.

6.

Analiza potrzeb i wybér dostawcy terminala
Wybér odpowiedniego terminala
Podpisanie umowy i instalacja terminala
Szkolenie personelu

Informowanie klientéw

Monitorowanie i optymalizacja

Do najpopularniejszych w Polsce dostawcéw terminali

ptatniczych naleza: banki i firmy takie jak:

e PAYTEL,

* POLSKIE EPLATNOSCI,
* POLCARD,

* PLANET PAY,

e ELAVON,

* ESERVICE,

* FIRST DATA,

* PEP,

* IT CARD,

* INGENICO.

CZYWIESZ ZE...

Ptatnoscie realizowane przy
pomocy aplikacji telefonicznej BLIK
staty sie integralng czescig zycia
Polakow. W 2023 $rednia kwota
ptatnosci BLIKIEM to 138 zt [1].

p

WARTO WIEDZIEC!

Umiesc naklejki i oznaczenia
informujace, ze sklep akceptuje
ptatnosci kartg i BLIK. Zacheci
to potencjalnych klientow
do odwiedzenia sklepu.

Zrédto: https://eurocash.pl/ang/wiemwiecej/5-powodow-do-wdrozenia-platnosci-bezgotowkowych-w-sklepie-maloformatowym-apol-rek-lion-kitkat

[1] https://www.blik.com/blik-podsumowuje-2023-r-blisko-1-8-mld-transakcji-i-3-mln-nowych-uzytkownikow
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Twoje smaczki na Wielkanoc!

CZY WIESZ, ZE:

Finuu faczy maslo i oleje z rzepaku i Inianki,
dzieki ktorym jest naturalnym
zZrodtem kwasé6w Omega 3.
Doskonale uzupehi smak swiezego pieczywa
podczas wspoélnych, rodzinnych
$niadan na Wielkanoc!

3 KROKI

OPTIME CARDIO

PORADNIK DETALISTY 9
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tolach-kroluje-salatka-jarzynowa-i-zur-wyniki-badania/ar/

Marka
SLONECZNY OGROD
posiada bogaty wybor

warzyw konserwowych
w puszkach i stoikach,
koncentrat pomidorowy
30% oraz przecier
pomidorowy.

SALATKA WARZYWNA

PRZEPIS NA ZAKUPY:

Majonez, chrzan, groszek, kukurydza, ogorki
konserwowe, ziemniaki, wedlina, jaja, SO\,
pieprz czarny.

INSPIRACJA KULINARNA:

Satatka jarzynowa to jedno z ulubionych
dan Polakdw. Serwuije jg na swigtecznym
stole 60% respondentéw badan. Sprawdz,
czy masz wszystkie produkty do jej
przygotowania w swoim sklepie [2].

NA GOTOWO!

Pomysl o daniach gotowych
i pétproduktach dla zabieganych
klientow. Nie kazdy ma czas na gotowanie
od podstaw, dlatego warto je dodatkowo
wyroznic.

Marka
KUCHNIA KACHNY
oferuje gotowe produkty
wytwarzane przez
polskich producentow,
Z SUrowcow
dostarczanych przez

polskich dostawcow. | —

WARTO WIEDZIEC!

Wielu klientow wybiera na co dzieri dania
gotowe, jednak w okresie Swigt chetnie
przygotowuje potrawy samodzielnie.
To swietna okazja, aby dopasowac
asortyment sklepu do ich oczekiwarn.
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Develey C lat w Polsce
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DOBRE STRATEGIE

r4.\>1:7.%
O CZYTELNOSC
OFERTY
- standy i ekspozytory

WARTO WIEDZIEC! pomagaja wyréznié
produkty o najwyzszej
W okresie przed$wigtecznym S marzy.
w sklepach matoformatowych EREEEaEnn
sprzedaz wszelkich dodatkdw
do ciast wzrasta nawet
3-4 krotnie [2].

Wielkanoc to jeden z najwazniejszych okresow
sprzedazowych w roku. Klienci intensywnie
przygotowuja sie do swiat, kupujac sktadniki

na tradycyjne wypieki oraz sezonowe przysmaki.
Aby maksymalnie wykorzysta¢ ten czas, warto
wdrozy¢ skuteczne strategie merchandisingowe,
ktore utatwia klientom zakupy i zwiekszg sprzedaz.

R

JAK ZWIEKSZYC SPRZEDAZ
PRZED WIELKANOCA?

Oto sprawdzone sposoby, ktére pomoga
wyroéznic oferte i przyciagnac wieksza
liczbe kupujacych:

STOSUJ ZASADE
KOMPLEMENTARNOSCI
— ustaw dodatki do pieczenia
obok maki i cukru, a dekoracje

. . . -
cukiernicze w poblizu . ’ n

gotowych pétproduktow. ‘

I
HEEEEREN _

e

ULATW KLIENTOM
ZNALEZIENIE
»SLODKIEJ POLKI”

- produkty do wypiekéw

-

powinny by¢ dobrze
widoczne, najlepiej

w jednym miejscu.
ZADBAJ

O SEZONOWA
EKSPOZYCJE
- produkty wielkanocne
najlepiej prezentowac

PROMUJ DODATKI
DO PIECZENIA
W STREFIE KASOWEJ

po prawej stronie od wejscia,

[1] https://eurocash.pl/ang/wiemwiecej/wielkanocna-sprzedaz-slodyczy-i-dodatkow-do-pieczenia-wszystko-co-musisz-wiedziec-apol-rek-milka-kasia

[2] https://hurtidetal.pl/article/art_id,32305-60/wielkanocne-slodkosci-i-wypieki/
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ponie\li\{az \{vielfszo*éc" k!ientéw i!E!E - drobne produkty, takie jak
Ieruje sie wiasnie “ra\m cukier wanilinowy czy proszek
w te strone [1]. L 5 E - = do pieczenia, czesto
i’g‘:‘ EEE:! sg kupowane
<Mk AN w ostatniej chwili.
SVIENL
== =
R I N2
— n . ! N9 WYKORZYSTAJ EFEKT
= LN:Is IMPULSOWEGO
EEEEEEEEN " ‘. ZAKUPU
=y=p I ‘EL& — czekoladowe figurki
g H A 3 4 i praliny umies¢ przy

kasach, by zwiekszy¢
spontaniczne zakupy.
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Zrodto: https://eurocash.pl/ang/wiemwiecej/wielkanocna-sprzedaz-slodyczy-i-dodatkow-do-pieczenia-wszystko-co-musisz-wiedziec-apol-rek-milka-kasia [2] https://hurtidetal.pl/article/art_id,32305-60/wielkanocne-slodkosci-i-wypieki/
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WAZNE
PRODUKTY

@ @K\ JAJA

Okres Wielkanocny to czas wzmozonych
zakupow w kategorii produktéw

do pieczenia. Jakie produkty powinny
znalez¢ sie na pétkach i czego nie moze
zabraknaé?

NIEZBEDNE SKLADNIKI

DO WIELKANOCNYCH SERNIKOW
Jaja, masto, Smietana i twardég

to podstawowe produkty
wykorzystywane do przygotowania
tradycyjnych wielkanocnych wypiekow.
Nie mozna zapomnie¢ réwniez o cukrze -
biatym krysztale i pudrze.

~

TWAROG

B j 2. MAKA - PODSTAWA BAB, MAZURKOW
SMIETANA I INNYCH WYPIEKOW
Wedtug danych, przed Wielkanoca
sprzedaz maki rosnie o 10 - 15%.

Najczesciej wybierane produkty:
Maka Tortowa
Maka Wroctawska

S

MAStO

3. Dodatki do pieczenia - niezbedne
w kazdej kuchni
W okresie przedswigtecznym rosnie
sprzedaz sktadnikéw potrzebnych
do pieczenia i dekorowania ciast. Wéréd
najczesciej kupowanych produktéw
znajduja sie:

Drozdze, proszek do pieczenia, cukier
wanilinowy, aromaty

Lukry, polewy, posypki

Kremy do tortéw, kajmak i gotowe
potprodukty

Dzemy i konfitury do nadzien

CUKIER

\

)

CUKIER
PUDER

CUKIER g
WANILINOWY

KREM
N

PROSZEK
DO PIECZENIA
LUB SODA

AROMAT

NN
POSYPKA

(

DROZDZE

4. Bakalie - nieodigczny element
swiagtecznych wypiekoéow
Bakalie to jedna z najwazniejszych
stodkich kategorii przed Wielkanoca.
Klienci siegaja najczesciej po:

Wiérki kokosowe

Rodzynki

Orzechy i migdaty

Suszone i kandyzowane owoce

CYNAMON

WANILIA

PORADNIK DETALISTY 19



LLK<<- LLL<<-
Top Domowe
produkty wypieki

Wielu klientéw odktada zakup produktéw nabiatowych Baby wielkanocne i mazurki to tylko
na ostatnig chwile. Dlatego w ostatnich dwdch tygodniach niektore ciasta, bez ktdérych Polacy nie
przed éwietami vyarto zastosowaé 'dodatkovlve wyot_;raiajq s_obig évyiat, amakai Igalfalie Marka SARITA specjalizuje
promocje oraz widoczne oznaczenia przy potkach. nalezg do najwazniejszych sktadnikow sie w produktach
Pr.zyoicfggl?a uwage kupujacych i skutecznie domowych wyp,iellféw. Monjtoruj ich podstawowych - od maki
zainspiruja ich do zakupu. stata dostepnosc i atrakcyjna przez ryze, kasze i rosliny

ekspozycije. Przemyslana oferta straczkowe, po makarony

zadowoli klientow i zwiekszy twoje zyski. z maki z pszenicy durum
oraz petnoziarniste.
W jej ofercie znajduja sie
produkty pochodzace
od polskich dostawcow.
Marka KANKA
znalazta sie w gronie
Laureatow 14. edycji
ogolnopolskiego,
ponadbranzowego

Programu Dobra Marka -
Jakos¢, Zaufanie, Renoma.

< BAKADELIO »

BAKADELIO oferuje

szerokie portfolio bakalii. e
To jedna z chetniej

wybieranych marek wérod
klientow Eurocash.

BABKA Z BAKALIAMI

PRZEPIS NA ZAKUPY:

Maka pszenna, cukier puder, masto,
$mietana, jaja, miod, bakalie.
INSPIRACJA KULINARNA:

Wielkanocne ciasta majg wiele postaci:
z czekolada, z lukrem lub kremem.
Podstawg s zawsze dobrej jakosci maki,
bakalie i nabiat.
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Dr.Oetker
(2)
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Zrédto: https://eurocash.pl/ang/wiemwiecej/wielkanocna-sprzedaz-slodyczy-i-dodatkow-do-pieczenia-wszystko-co-musisz-wiedziec-apol-rek-milka-kasia
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WAZNY
ASORTYMENT

W okresie przedswigtecznym
gwattownie rosnie sprzedaz
pralin, czekolad oraz
nadziewanych batonéw,

a takze okazjonalnych figurek
- zajaczkoéw, kurczaczkéw

i jajeczek. Klienci chetnie
siegaja po stodycze zaréwno
jako element swiatecznych
prezentéw, jak i sktadnik
domowych wypiekoéw.

WYKORZYSTAJ
POTENCIJAL ZAKUPOWY
SWIAT

WPROWADZ PROMOCJE

- klienci chetniej kupuja stodycze

w wiekszych ilosciach, jesli moga skorzystacé
z atrakcyjnych rabatow.

LACZENIE Z INNYMI KATEGORIAMI

- umies¢ czekoladowe figurki i praliny

w poblizu kaw i herbat, sugerujac klientom
gotowe zestawy prezentowe, a gorzka
czekolade przy produktach do pieczenia,
jest tez stosowana w wypiekach.

WPROWADZ LIMITOWANE EDYCJE

- klienci chetnie siegaja po Swiateczne
smaki i opakowania, ktére wyrézniaja sie
na tle standardowej oferty.

POSTAW NA CZEKOLADY PREMIUM

- wysokiej jakosci czekolady sg czestym
wyborem na eleganckie upominki. Umies¢
je takze w strefie kas, aby zwiekszy¢ ich
widocznosé.

PROMUJ ZESTAWY PREZENTOWE

- gotowe kosze ze stodyczami i eleganckie
pudetka z pralinami zainteresuja, klientéw
szukajacych szybkiego, ale efektownego
prezentu.

RODZINNA
KATEGORIA

Podczas swiatecznych
spotkan napoje - zaréwno
zimne, jak i gorace -
odgrywaja wazna role.
Aby zwickszy¢ sprzedaz
tej kategorii warto zadbaé
o atrakcyjnos¢ jej oferty.

NAPOJE ZIMNE )
- NA SWIATECZNY STOL

ZAOFERUJ WIEKSZE FORMATY

1 OPAKOWANIA RODZINNE

—warto zadbac¢ o dostepnos¢ opakowan 1,5 L
i wiekszych, a takze multipakéw.

PODKRESL NATURALNOSC | ZDROWE
WYBORY

- soki, lemoniady oraz wody smakowe bez
dodatku cukru sa coraz chetniej wybierane.
BEZALKOHOLOWE

<,
‘
DO TOASTOW ’v
— wyrdéznij oferte szampandéw

bezalkoholowych
oraz drinkéw i piwa 0%.

PROMUJ NAPOJE

ZAOFERUJ DODATKI

DO DOMOWYCH NAPOJOW

— umies$¢ obok siebie sktadniki do ich
przygotowania, np. sok z cytryny, miete
i syropy w poblizu wéd.

NAPOJE GORACE
—- AROMATYCZNE CHWILE

POSTAW NA KAWY

1l HERBATY PREMIUM

- kawy ziarniste i herbaty lisciaste umies$¢ w
dedykowanej strefie z informacja

o wyjatkowym smaku i aromacie.

DODAJ KOMPLEMENTARNE PRODUKTY
- midd, syropy smakowe, cynamon czy
przyprawy do kawy i herbaty moga
zwiekszy¢ wartos¢ koszyka zakupowego.
Umies¢ je w poblizu gorgcych napojéw,
sugerujac ciekawe swigteczne kombinacje.

ZAPROPONUJ GOTOWE ZESTAWY
PREZENTOWE

- przygotuj zestawy swiagteczne z kawa,
herbatg i miodem gotowe do wreczenia
bliskim.
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Ptynnie
do klienta

94% dorostych konsumentéw pije soki.
Systematycznie wzrasta ilos¢ osdb
spozywajgcych je codziennie.

Przy wyborze kierujg sie cena,
smakiem i rodzajem [1].

PAMIETAJ!

Poszukiwane produkty,
ktdre warto doda¢
do listy zakupowe;j.
Procentowo, najczesciej
kupowane s soki:
52% pomaranczowy,
40% jabtkowy,
34% multiwitamina,
26% wieloowocowy,
22% pomidorowy,
19% marchwiowy [1].
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’7 CHEVAL DE KATARZYNA j

to wyjgtkowa kolekcja wino szlachetnym
charakterze, pochodzacych z malowniczej
Niziny Trackiej - krainy wolnych,
nieposkromionych koni, ojczyzny
bohaterskiego Spartakusa, Orfeusza i boga
wina Dionizosa. 0d wiekéw stynacej
z produkcji wybitnych win, zachwycajacych
gfebig smaku i bogactwem aromatdw.

CHEVAL DE KATARZYNA

to hotd dla Tracji, jej dziedzictwa i pasji
do tworzenia doskonatych win. Reczny zbidr
starannie wyselekcjonowanych szczepow
nadaje kazdej butelce bogaty, harmonijny
smak i niepowtarzalny aromat. To wyjatkowe
potaczenie tradycji i nowoczesnego kunsztu,

‘ idealne na eleganckie kolacje i wyjatkowe chwile. \




. ..  DOBRONSKI

MONTE SANTI %
SS ) N

ORZEZWIAJACE SMAKI

o

Orzezwienie
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Przydatne

produkty

Produkty takie jak folie aluminiowe, rekawy oraz
papier do pieczenia to niezbedne elementy
przygotowan do $wigt. Czesto kupowane s3
»Pprzy okazji’, dlatego odpowiednia ekspozycja

i promocja moga znaczaco zwiekszy¢ ich sprzedaz.

PAMIETAJ!

Komplementarna
ekspozycja
papieru do pieczenia
i aluminiowych foremek
blisko kluczowych

WARTO WIEDZIEC! WARTO WIEDZIEC!

Firma ARPEX to oferta _ _ _ . )
ponad 5000 produktéw Swigteczna witryna sklepu inspiruje Rekawy do pieczenia czy folie kategorii, moze
uswietniajacych kazde —— . . aluminiowe s3 potrzebne zwiekszyc ich sprzedaz.
swigta i uroczystosc. Jest — e oo DaE i o Umies¢ je w poblizu
czotowym dystrybutorem na wyobraznie i zacheca do nabycia do pieczenia migs, dlatego warto maki, cukru, jajek,
artykutéw dekoracyjnych dodatkow, ktére sprawig, ze ich umiescic je w sasiedztwie $wiezych dodatkow do pieczenia.
i 0zdob Swigtecznych . .
oraz licencjonowanych wiasny c?om' be@e Yvyglqda{ mies, marynat oraz przypraw.
artykutéw dzieciecych. rownie pieknie.
| —
—
| —
—

WYKORZYSTAJ - PAMIETAJ!

~ZESTAWY GOTOWE DO DEKORACJI": Potacz ozdoby

) , . z produktami Swigtecznymi
Zamiast pojedynczych produktow, Umie<¢ je w poblizu
produktow wielkanocnych,
np. stroiki obok koszykow

przygotuj zestawy tematyczne,

np. .Swigteczny stét” (serwetki, figurki, na éwieconke, a serwetki
stroiki) lub ,Dekoracje dla dzieci” (naklejki, i figurki w poblizu ciast
kolorowe jajka, papierowe ozdoby). Klienci i stodyczy. Klienci czgsto nie
L _ | planuja zakupu 0zddb, ale
chetniej wybierajg gotowe pakiety niz widzac je obok éwiatecznych
samodzielnie kompletuja ozdoby. produktow, moga sie na nie
zdecydowac.
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Czysty
zysk

Wchodzimy w okres wiosenno-
Swigtecznych porzadkow i zwiekszonej
sprzedazy produktéw do sprzatania.
W tym czasie pdtka produktéw chemii
gospodarczej powinna by¢ na biezaco
monitorowana i uzupetniana.

WARTO WIEDZIEC!

Dzieki markom wtasnym Grupy Eurocash
sklep moze oferowac wysokg jakosc¢
w konkurencyjnych cenach, zwiekszac¢
lojalnosc klientdw i wyrdzniac sie na rynku
¢ Konkurencyjng ceng
e Gwarancja jakosci
¢ Nowoczesnym opakowaniem
¢ Wytacznoscig dystrybucji

R ———
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NASZE MARKI

Produkty marek wtasnych
53 tansze od markowych,
ale pochodzg od tych
samych producentdw.
Oszczednosci wynikajg
z braku kosztéw
reklamowych - liczy sie
tylko jako$¢ i cena.

PRZYKLADOWE USTAWIENIE PRQDUKTéW Z KATEGORII
CHEMIA NA POLKACH W SREDNIM SKLEPIE

PLYNY DO NACZYN
e TABLETKI DO ZMYWAREK

MLECZKA / PLYNY CZYSZCZACE
DO ROZNYCH POWIERZCHNI

PAPIER TOALETOWY

PLYNY DO PRANIA
KAPSULKI / TABLETKI DO PRALEK

PAPIER TOALETOWY

PROSZKI DO WYBIELANIA
PROSZKI DO PRANIA

PAPIER TOALETOWY

PLYNY DO PLUKANIA TKANIN

CHUSTECZKI DO NOSA

$RODKI DO CZYSZCZENIA
PASTA DO BUTOW PODLOG / MEBLI
ODS$WIEZACZE DO TOALET

PRODUKTY DLA MEZCZYZN

PIELEGNACJA / HIGIENA

PRODUKTY DO GOLENIA
WODY TOALETOWE / DEZODORANTY
ZELE POD PRYSZNIC / SZAMPONY

PRODUKTY DLA KOBIET

PIELEGNACJA WLOSOW
PIANKI / LAKIERY / ODZYWKI / SZAMPONY

PIELEGNACJA JAMY USTNEJ
ZELE POD PRYSZNIC

KREMY
DEZODORANTY DAMSKIE
MYDLA W PLYNIE

MYDtA W KOSTCE

SRODKI PIELEGNACYJNE
DLA DZIECI
SRODKI HIGIENY OSOBISTEJ

SRODKI HIGIENY OSOBISTEJ
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DRODZY KLIENCI!

Niech Swigtecznarados¢ i wiosenna energia
przyniosg Panstwu nowe inspiracje,
dobre decyzje i sukcesy.

Wielu powodéw do radosci,
rotujacych produktéw i zadowolonych klientow!

zZyczy:
Zespot Eurocash Cash&Carry
i Eurocash Dystrybucja



